
ตั้งโปรคร้ังเดียว
ทําโปรได้ 41 รูปแบบ
ระบบคิดราคาโปรโมชันใหอั้ตโนมตัทิีห่นา้เคร่ือง POS

โปรโมชันหลากหลาย
จัดการได้ในระบบเดียว
ตามเวลา จํานวนชิ้น มูลค่าบิล

ประเภท ย่ีห้อ หมวดสินค้า

และพฤติกรรมการซื้อ

ตั้งคร้ังเดียว คิดให้อัตโนมัติ

ระบบคํานวณโปรโมชนั

ให้ที่หนา้เคร่ือง POS ทันที

1
นาทีทอง

ราคาพิเศษตามช่วงวันและ
เวลา

1 รูปแบบ • หน้า 2

4
สินค้าชนิดเดียว

ให้สิทธ์ิตามจํานวนของ
สินค้ารายการเดียว

4 รูปแบบ • หน้า 3

3
บัตรส่วนลด

ส่วนลดตามประเภท ย่ีห้อ
และหมวดสินค้า

3 รูปแบบ • หน้า 2

30
ตามลักษณะการซ้ือ

ออกแบบสิทธ์ิตาม
พฤติกรรมการซ้ือ

30 รูปแบบ • หน้า 4–9

3
กิจกรรมพิเศษ

เลือกใช้จากหน้าเครื่อง
แคชเชียร์

3 รูปแบบ • หน้า 10

ตอบเป�าหมายการขาย
เพ่ิมยอดขาย ชิ้นต่อบิล มูลค่าต่อบิล
ระบายสินค้า และดึงลูกค้าเข้าร้าน

ใช้ได้หลายธุรกิจ
ค้าปลีก มินิมาร์ท ร้านกาแฟ ร้านอาหารสัตว์
ร้านเครื่องเขียน และอ่ืน ๆ

แคมเปญโปรโมชัน่
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กลุ่ม 1 และกลุ่ม 3 • 4 รูปแบบ

นาทีทอง และบัตรส่วนลด
ราคาพิเศษตามช่วงเวลา และส่วนลดตามกลุ่มสินคา้

01 นาทีทอง (Happy Time)

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

ชุดเคร่ืองนอนปกติ 3,000 บาท ตัง้โปร 25/12–
05/01 เวลา 17.00–20.00 น. เหลือ 2,500 บาท

ผลที่หน้าPOS

ช่วง 17.00–20.00 น. คิด 2,500 บาทอัตโนมัติ
หลัง 20.00 น. กลับเป�นราคาปกติ 3,000 บาท

02 บัตรส่วนลดตามประเภทสินค้า

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

ลดเฉพาะสินค้าแต่ละประเภท เหมาะกับกิจกรรมเป�น
ช่วงเวลา

ผลที่หน้าPOS

เคร่ืองใช้ไฟฟ�า ลด 10–20% • ของใช้ในครัวเรือน
ลด 5–10%

03 บัตรส่วนลดตามยี่ห้อสินค้า

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

ลดเฉพาะแบรนด์ที่กําหนด เหมาะกับโปรโมชันร่วมกบั
แบรนด์

ผลที่หน้าPOS

วาสลีน ลด 5% • นีเวีย ลด 10%

04 บัตรส่วนลดตามหมวดสินค้า

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

ลดเฉพาะหมวดสินค้าที่กาํหนด ตัง้ได้หลายหมวดใน
ครัง้เดียว

ผลที่หน้าPOS

เคร่ืองด่ืม ลด 5% • อาหารกระป�อง ลด 10%

นาทีทอง: แต่ละสาขากําหนดสินค้าร่วมรายการต่างกันได้
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กลุ่ม 2 • 4 รูปแบบ

โปรสินค้าชนิดเดียว
ผูกกับสินค้ารายการเดียว ให้สิทธ์ิตามจํานวนที่ลกูคา้ซื้อ

01 ราคาลดตามจํานวน

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

โออิชิขวดละ 20 บาท ย่ิงซื้อมาก ราคาต่อขวดย่ิงถูก:
1–3 ขวด = 20 / 4–6 = 18 / 7–12 = 17 / 13+ = 16
บาท

ผลที่หน้าPOS

ซื้อ 5 ขวด คิด 18 บาท/ขวด รวม 90 บาท แทน
100 บาท

02 ส่วนลดเพ่ิมตามจํานวน

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

เส้ือยืดตัวละ 200 บาท ซื้อ 3–6 ตัว ลด 10% ซื้อ 7 ตัว
ขึ้นไป ลด 20%

ผลที่หน้าPOS

3 ตัว จาก 600 เหลือ 540 บาท • 7 ตัว จาก
1,400 เหลือ 1,120 บาท

03 แถมตามจํานวน

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

เส้ือกล้ามสีเขียวตัวละ 100 บาท ซื้อครบ 6 ตัว แถม 1
ตัว

ผลที่หน้าPOS

คิดเงิน 600 บาท และให้สิทธ์ิแถมเส้ือกลา้ม 1 ตัว

04 ราคาขายส่ง (Repack)

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

นํ้ายาปรับผ้านุ่มขวดละ 65 บาท ซื้อ 3 ขวด ราคา
พิเศษ 165 บาท จาก 195 บาท

ผลที่หน้าPOS

คิดราคาแพ็ก 165 บาททันที ประหยัด 30 บาท
วิธีที่ 1: ขายส่งตํ่าสุด ใช้ระดับราคาตํ่าสุดที่ถึง
เงื่อนไข
วิธีที่ 2: ราคาก้าวหน้า แบ่งคิดราคาเป�นช่วงตาม
ระดับจํานวน
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กลุ่ม 4 • ภาพรวม 30 รูปแบบ

โปรตามลักษณะการซื้อ
จุดเด่นต่างกันที่ “เงื่อนไข” ที่ลูกค้าต้องทําให้ครบ

4.1 ซ้ือจํานวนครบ • 7 รูปแบบ

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

ซื้อสินค้าที่กําหนดครบจํานวน (ชิ้น/หบี/ถงุ) ต้องซื้อ
ตามที่ร้านกําหนด

สิทธิ์ที่ได้รับ

ของแถม • แสดงของแถม • เลือกของแถม •
แลกซื้อ • เลือกแลกซือ้ • ราคาพิเศษ/ส่วนลด •
แสดงข้อความ (หน้า 5)

4.2 เลือกซ้ือจํานวนครบ • 10 รูปแบบ

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

เลือกสินค้าใดก็ได้ในกลุม่ใหค้รบจํานวนชิน้ เลือก
รายการในกลุ่มได้เอง

สิทธิ์ที่ได้รับ

สิทธ์ิเหมือน 4.1 และเพ่ิม: ราคาลดเหลือ • แถมชิ้น
ราคาตํ่าสุด • ส่วนลด 2 ขัน้ (หน้า 6–7)

4.3 เลือกซ้ือมูลค่าครบ • 7 รูปแบบ

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

ยอดรวมสินค้าในกลุม่ครบมลูค่า (บาท) เลือก
รายการและจํานวนได้เอง

สิทธิ์ที่ได้รับ

ของแถม • แสดงของแถม • เลือกของแถม •
แลกซื้อ • เลือกแลกซือ้ • ส่วนลด • แสดง
ข้อความ (หน้า 8)

4.4 ซ้ือคละMix & Match • 6 รูปแบบ

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

คละรายการ ย่ีห้อ รส หรือสีในกลุม่ใหค้รบ แล้วคิด
ราคาแบบชุด คละได้อิสระภายในกลุ่ม

สิทธิ์ที่ได้รับ

ราคาเดียว • ส่วนลดตามจํานวน • แถมตาม
จํานวน • ขายส่งตํ่าสุด • ขายส่งก้าวหน้า •
ขายส่งทุกจํานวน (หน้า 9)

กลุ่ม 4.1–4.3 ให้ของแถมตามท่ีตัง้ค่าอัตโนมัติ พิมพ์สิทธ์ิของแถมในใบเสร็จ ให้ลูกค้าเลือกของแถม แลกซื้อ หรือพิมพ์ข้อความประชาสัมพันธ์ได้
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กลุ่ม 4.1 • 7 รูปแบบ

ซ้ือจํานวนครบ ได้อะไรบ้าง
ซื้อสินค้าตามที่ร้านกาํหนดใหค้รบจํานวน (ชิ้น/หบี/ถุง)

1 ได้ของแถม
เง่ือนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

ซ้ือกาแฟ 3IN1 ครบ 3 หีบ รับนมเปร้ียว 1 แพ็ก
ผลท่ีหน้า POS

ตรวจจํานวนแล้วให้นมเปร้ียว 1 แพ็กอัตโนมัติ

2 แสดงของแถม
เง่ือนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

ซ้ือสินค้าร่วมรายการครบ 5 ช้ิน รับน้ําดื่ม 1 ขวด หรือนม 1
ห่อ

ผลท่ีหน้า POS

ใบเสร็จพิมพ์ “ซ้ือครบ 5 ช้ิน รับฟรี!” ลูกค้านําไปรับ
ของ ณ จุดท่ีร้านค้ากําหนด

3 เลือกของแถม
เง่ือนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

ซ้ือครบ 3 ช้ิน เลือกของแถมได้ 1 รายการ เช่น น้ําดื่มหรือ
นม

ผลท่ีหน้า POS

ให้ลูกค้าเลือกของแถมจากรายการท่ีร้านกําหนด

4 ได้แลกซ้ือ
เง่ือนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

ซ้ือกาแฟครบ 2 ถุง ซ้ือครีมเทียมได้ 50 บาท (ปกติ 80
บาท)

ผลท่ีหน้า POS

ให้สิทธ์ิซ้ือครีมเทียม 50 บาท

5 เลือกแลกซ้ือ
เง่ือนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

กาแฟครบ 2 ถุง เลือกครีมเทียม 50 บาท (ปกติ 80) หรือ
แก้วกาแฟ 39 บาท (ปกติ 59)

ผลท่ีหน้า POS

แสดงรายการแลกซ้ือให้เลือก 1 รายการ

6 ราคาพิเศษ/ส่วนลด
เง่ือนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

นมกล่องละ 15 บาท ซ้ือครบ 12 กล่อง เหลือกล่องละ 13
บาท

ผลท่ีหน้า POS

คิด 156 บาท แทนราคาปกติ 180 บาท

7 แสดงข้อความ
เง่ือนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

แจ้ง “ซ้ือครบตามเงือ่นไข รับสิทธ์ิพิเศษครัง้ถดัไป”
ผลท่ีหน้า POS

พิมพ์ข้อความบนใบเสร็จอตัโนมัติ
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กลุ่ม 4.2 • รูปแบบ 1–5

เลือกซื้อจํานวนครบ แล้วได้…
เลอืกสินค้ารายการใดกไ็ด้ในกลุม่ให้ครบจํานวนชิ้น

1 ได้ของแถม

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

เลือกสินค้าใดก็ได้ในกลุม่ใหค้รบ 2 ชิ้น รับนมเปร้ียว 1
แพ็ก

ผลที่หน้าPOS

ระบบให้แถมนมเปร้ียว 1 แพ็กอัตโนมตัิ

2 แสดงของแถม

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

กลุ่มแชมพู ครีมนวดผม สบู่ เลือกครบ 5 ชิ้น รับของ
แถม 1 รายการ

ผลที่หน้าPOS

ใบเสร็จพิมพ์ “ครบ 5 ชิ้น รับฟรี! นํ้าด่ืม 1 ขวด”

3 เลือกของแถม

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

เลือกซื้อในกลุม่ครบ 3 ชิ้น เลือกของแถมได้ 1 อย่าง
ผลที่หน้าPOS

ให้เลือกแกว้นํ้า / กระเป�า / สินค้าตัวอย่าง

4 ได้แลกซ้ือ

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

กลุ่มดูแลผิว เลือกครบ 2 ชิ้น แลกซื้อโลชนัราคา 59
บาท

ผลที่หน้าPOS

ให้สิทธ์ิซื้อโลชนั 59 บาท

5 เลือกแลกซ้ือ

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

เลือกซื้อในกลุม่ครบ 3 ชิ้น เลือกแลกซือ้ เช่น แก้วนํ้า
29 บาท (ปกติ 59 บาท)

ผลที่หน้าPOS

แสดงรายการแลกซื้อให้เลือก 1 รายการ
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กลุ่ม 4.2 • รูปแบบ 6–10

เลือกซื้อจํานวนครบ แล้วได้…
สิทธ์ิเฉพาะกลุ่มนี:้ ราคาลดเหลือ • แถมชิ้นราคาตํ่าสุด • ส่วนลด 2 ขัน้

6 รับส่วนลด

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

ขนมหลายรายการร่วมโปร เลือกแบบใดก็ได้ครบ 3
ชิ้น ลด 10%

ผลที่หน้าPOS

ระบบลด 10% ให้อัตโนมตัิ

7 ราคาลดเหลือ

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

สินค้าชิ้นละ 40 บาท เลือกซื้อครบ 3 ชิ้น ราคาเหลือ
99 บาท

ผลที่หน้าPOS

คิดรวม 99 บาท แทน 120 บาท

8 แถมช้ินราคาตํ่าสุด

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

เลือกซื้อ 3 ชิ้น ราคา 100, 80, 60 บาท ชิ้นราคาตํ่า
สุดฟรี

ผลที่หน้าPOS

ชิ้นละ 60 บาท ฟรี จ่ายเพียง 180 บาท

9 ส่วนลด 2 ข้ัน

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

ครบ 3 ชิ้น ลด 10% • ครบ 6 ชิ้น ลด 15%
ผลที่หน้าPOS

3 ชิ้น ลด 10% • เพ่ิมเป�น 6 ชิ้น ลด 15%

10 แสดงข้อความ

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

แจ้ง “เลือกซื้อครบตามเงื่อนไข รับสิทธ์ิพิเศษครัง้ถดั
ไป”

ผลที่หน้าPOS

พิมพ์ข้อความบนใบเสร็จ
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กลุ่ม 4.3 • 7 รูปแบบ

เลือกซ้ือมูลค่าครบ แล้วได้…
เลอืกรายการและจํานวนเองได้ ขอเพียงยอดรวมในกลุม่ครบมลูค่า (บาท)

1 ได้ของแถม
เง่ือนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

กลุ่มกระเช้าขนมและกาแฟ ซ้ือร่วมกันครบ 500 บาท รับ
กระเป�าผา้ 1 ใบ

ผลท่ีหน้า POS

ให้สิทธ์ิกระเป�าผา้ 1 ใบอัตโนมัติ

2 แสดงของแถม
เง่ือนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

ซ้ือสินค้าร่วมรายการครบ 1,000 บาท รับของแถม 1
รายการ

ผลท่ีหน้า POS

ใบเสร็จพิมพ์แจ้งสิทธ์ิของแถม ลูกค้านําไปรับ

3 เลือกของแถม
เง่ือนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

ซ้ือครบ 199 บาท เลือกของแถมได้ 1 รายการ (น้ําดื่มหรือ
นม)

ผลท่ีหน้า POS

ให้ลูกค้าเลือกของแถมเอง

4 ได้แลกซ้ือ
เง่ือนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

ซ้ือสินค้าร่วมรายการครบ 500 บาท แลกซ้ือแก้วน้ําราคา
29 บาท

ผลท่ีหน้า POS

ให้สิทธ์ิซ้ือแก้วน้ํา 29 บาท

5 เลือกแลกซ้ือ
เง่ือนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

ซ้ือครบ 500 บาท เลือกแลกซ้ือแกว้น้ําหรือกระเป�าราคา
พิเศษ

ผลท่ีหน้า POS

แสดงรายการให้เลือก 1 รายการ

6 รับส่วนลด
เง่ือนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

ซ้ือสินค้าร่วมรายการครบ 1,000 บาท ลด 5%
ผลท่ีหน้า POS

ระบบคํานวณส่วนลด 5% ให้

7 แสดงข้อความ
เง่ือนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

แจ้ง “ซ้ือครบมูลค่าตามเงือ่นไข รับสิทธ์ิพิเศษครัง้ถดัไป”
ผลท่ีหน้า POS

พิมพ์ข้อความบนใบเสร็จ
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กลุ่ม 4.4 • 6 รูปแบบ

ซ้ือคละMix & Match
คละรายการ ย่ีห้อ รส หรือสีภายในกลุ่ม ระบบนับรวมให้

1 ราคาเดียวตามจํานวน
เง่ือนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

เคร่ืองดื่มหลายรายการ ลูกค้าคละกัน 3 ช้ิน ราคา 100
บาท

ผลท่ีหน้า POS

น้ําผลไม้ + น้ําอัดลม + ชา นับเป�น 3 ช้ิน คิด 100 บาท

2 ส่วนลดตามจํานวน
เง่ือนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

สินค้ากลุ่มเดียวกัน คละ 3 ช้ิน ลด 10% • คละ 6 ช้ิน ลด
15%

ผลท่ีหน้า POS

3 ช้ิน ลด 10% • เพ่ิมเป�น 6 ช้ิน ลด 15%

3 ราคาเดียวแถมตามจํานวน
เง่ือนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

น้ําปลาคละยี่ห้อ ซ้ือ 2 แถม 1 • ซ้ือ 5 แถม 2
ผลท่ีหน้า POS

ครบ 2 ขวด แถม 1 • ครบ 5 ขวด แถม 2

4 ราคาขายส่งตํ่าสุด
เง่ือนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

กําหนดระดบัราคาตามจํานวน คละถึงเงือ่นไขได้ราคาตํ่า
สุด

ผลท่ีหน้า POS

ระบบเลือกระดับราคาขายส่งตํ่าสุดท่ีถงึเงือ่นไข

5 ราคาขายส่งก้าวหน้า
เง่ือนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

คละ 3 ช้ินแรกใช้ราคาชุด ส่วนท่ีเกินคิดตามระดบัถดัไป
ผลท่ีหน้า POS

แบ่งคิดราคาเป�นช่วงตามจํานวนท่ีซ้ือจริง

6 ราคาขายส่งทุกจํานวน
เง่ือนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

หลายรายการอยูใ่นกลุ่มราคาส่ง ลูกค้าคละให้ครบจํานวน
ผลท่ีหน้า POS

คํานวณราคาขายส่งให้อตัโนมัติ
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กลุ่ม 5 • 3 รูปแบบ

กิจกรรมพิเศษ หน้าแคชเชียร์
ใช้เฉพาะช่วงหรือเฉพาะสถานการณ์ และลูกค้าเลือกเขา้ร่วมได้

1 เพ่ิมแต้มสมาชิก

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

เพ่ิมแต้มสะสมตามเปอร์เซ็นต์หรือมลูคา่ยอดซื้อ เช่น
ซื้อครบ 1,000 บาท รับ 10 แต้ม

ผลที่หน้าPOS

สมาชิกยอดครบ 1,000 บาท ระบบเพ่ิม 10 แต้ม
ให้
เหมาะกับ: สร้างแรงจูงใจให้กลับมาซือ้ซํ้าและเพ่ิม
ยอดซื้อ

2 เพ่ิมเงินบริจาค

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

คํานวณยอดบริจาคตามเปอร์เซ็นต์หรือมลูค่ายอด
ซื้อ เช่น ยอดซื้อทุก 100 บาท บริจาค 1 บาท

ผลที่หน้าPOS

คํานวณยอดบริจาคจากยอดซื้ออัตโนมัติ
เหมาะกับ: ร้านที่ทํากิจกรรม CSR หรือแคมเปญ
เพ่ือสังคม

3 ให้ส่วนลดตามยอดซ้ือ

เงื่อนไข / ตัวอย่างการใช้งาน

ส่วนลดตามยอดซื้อสุทธิ เป�นเปอร์เซ็นต์หรือจํานวน
เงิน เช่น ซื้อครบ 500 บาท ลด 50 บาท

ผลที่หน้าPOS

ระบบหักส่วนลด 50 บาทให้อัตโนมตัิ
เหมาะกับ: กระตุ้นใหล้กูคา้ซื้อถงึยอดเป�าหมาย
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เลือกให้ตรงเป�า • 6 เป�าหมาย

อยากได้อะไร ตั้งโปรแบบน้ัน
จับคู่เป�าหมายธุรกิจกับแคมเปญ พร้อมประโยคส่ือสารการขาย

1 เพ่ิมยอดขาย
แคมเปญท่ีเหมาะ

นาทีทอง • ซ้ือครบรับสิทธ์ิ • แลกซ้ือ (หน้า 2, 5–8)
ประโยคส่ือสารหน้าร้าน

“Happy Time เฉพาะช่วงเยน็” • “สินค้าขายดีราคา
พิเศษ”

2 เพ่ิมจํานวนช้ินต่อบิล
แคมเปญท่ีเหมาะ

ราคาลด/ส่วนลดตามจํานวน • ซ้ือครบได้แถม • ซ้ือคละ
(หน้า 3, 5–6, 9)

ประโยคส่ือสารหน้าร้าน

“ซ้ือเยอะยิง่คุ้ม” • “คละ 3 ช้ิน 100 บาท”

3 เพ่ิมมูลค่าต่อบิล
แคมเปญท่ีเหมาะ

เลือกซ้ือมูลค่าครบ • ส่วนลดตามยอดซ้ือ • แลกซ้ือ (หน้า
8, 10)

ประโยคส่ือสารหน้าร้าน

“ซ้ือครบ 500 บาท ลด 50 บาท”

4 ระบายสินค้า
แคมเปญท่ีเหมาะ

นาทีทอง • แถมตามจํานวน • ราคาลดเหลือ • ซ้ือคละ (หน้า
2, 3, 7, 9)

ประโยคส่ือสารหน้าร้าน

“เคลียร์สต็อก ซ้ือ 2 ราคาพิเศษ”

5 ดึงลูกค้าเข้าร้าน
แคมเปญท่ีเหมาะ

นาทีทอง • แคมเปญของแถม • บัตรส่วนลดช่วงเทศกาล
(หน้า 2, 5–8)

ประโยคส่ือสารหน้าร้าน

“ซ้ือครบรับของแถม เฉพาะสุดสัปดาห์”

6 สร้างลูกค้าประจํา
แคมเปญท่ีเหมาะ

เพ่ิมแต้มสมาชิก • แสดงข้อความสิทธ์ิครัง้ถดัไป (หน้า 5,
7, 8, 10)

ประโยคส่ือสารหน้าร้าน

“ซ้ือวันน้ี รับแต้มเพ่ิม” • “ใช้สิทธ์ิได้ในครัง้ถดัไป”
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