
โปรแกรมสมาชิกและสะสมแตม 
Business Plus Member

การสรางความสัมพันธอันดีกับลูกคาดวยระบบสมาชิกเปนกลยุทธหนึ่งของการตลาดในยุคปจจุบัน

ที่ตองการใหลูกคามีความภักดีสนใจกลับมาซื้อสินคาหรือบริการบอยๆเพื่อใหองคกรเกิดรายไดที่เพิ่มขึ้น

อยางตอเนื่องทำใหมีผลกำไรตอเนื่องวิธีการตลาดเกี่ยวกับระบบสมาชิกที่นิยมทำกันคือทำใหลูกคา

เกิดความพึงพอใจโดยขายสินคาแบบใหสวนลดสมาชิกสะสมแตมสมาชิกมีลูกเลนโปรโมชั่นในการสะสมแตม

เพื่อกระตุนความอยากไดแตมและแลกซื้อสินคาเฉพาะสมาชิกในราคาพิเศษเปนตน

โปรแกรมสมาชิกและสะสมแตมสามารถรองรับระบบสมาชิกและสะสมแตมสมาชิกไดสมบูรณแบบโดยสมาชิกสามารถใชยอดสะสมแตม

มาแลกของรางวัลรูปแบบตางๆมีรายงานวิเคราะหยอดซื้อของสมาชิกวิเคราะหรายละเอียดสวนตัวของสมาชิกและสินคาที่นิยมซื้อสงขาวสารสรางความสัมพันธ

กับสมาชิกเพื่อสรางความพึงพอใจและกลับมาซื้อซ้ำ

 • ประเภทสมาชิกแบงแยกไดตามเปาหมายการตลาดที่ตองการ เชน สมาชิก 
  สมาชิกทั่วไปสมาชิกประเภทพนักงานระดับบริหารสมาชิกพนักงานทั่วไปเปนตน

 • ราคาขายหรือสวนลดสามารถใหสิทธิพิเศษที่แตกตางกันไดตามประเภทสมาชิก

 • รายละเอียดสมาชิกเก็บประวัติตั้งแตวันที่สมัครและวันหมดอายุพรอมแสดงที่
  หนาจอแคชเชียรเมื่อมีการขายเพื่อใหทางแคชเชียรสามารถแจงกับสมาชิก
  เรื่องการตออายุบัตรไดทันที
 • เก็บรายละเอียดสวนตัวสมาชิกเพื่อนำขอมูลมาวิเคราะหพฤติกรรมการซื้อสินคา
  ของสมาชิกเพื่อใชขอมูลประกอบการจัดทำแผนสงเสริมการขายใหตรงกับ
  ความตองการของสมาชิก เชน วิเคราะหตามเพศ  ชวงอายุ  อาชีพ
  พรอมจาหนาซองประชาสัมพันธไดตามกลุมที่ตองการ

รายละเอียดเกี่ยวกับสมาชิก
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OPTION การสะสมแตมแบบ  Online 
• รองรับการสะสมแตมแบบโดยโปรแกรมคำนวณแตมสมาชิก
• สามารถสะสมแตมสมาชิกและทราบยอดแตมคงเหลือทันที
• ทุกสาขาแตมสมาชิกแบบกรณีที่สมาชิกมีการซื้อสินคาในวันเดียวกันหลายสาขาจะทราบแตมสะสมรวมไดทันที

• รองรับโปรโมชั่นแลกแตมเปนสวนลดในบิล

OPTION การแลกแตมสมาชิก

OPTION โปรโมชั่นแตม           

รองรับการแลกแตมสมาชิกเปนคูปองเงินสดหรือ คูปองสวนลดผานระบบ
โปรแกรมคำนวณแตมสมาชิก
เปนการสงเสริมการตลาดเกี่ยวกับสมาชิกโดยตรงเปนการนำแตมสมาชิก 

มาแลกเปนคูปองเงินสดหรือคูปองสวนลดโดยจะตองระบุเงื่อนไข การแลกแตม
เชน  แตม  คูปองกี่  บาท พรอมทั้งสามารถ ระบุเงื่อนไขการแลกแตม 

สมาชิกได เชน ตามประเภทสมาชิก ตามชวงรหัสสมาชิก หรือ ชวงที่มีการ 

สะสมแตมเปนตนหลังทำการแลกแตมแลวระบบจะสรุปรายละเอียดการแลกแตม
แตมสะสมที่เปลี่ยนเปนคูปองแตมสะสมคงเหลือทั้งหมดใหทราบทันที

• สรางความประทับใจพิเศษในโอกาสสำคัญของลูกคาเชนวันเกิดเดือนเกิดสามารถนำ
 วันเดือนเกิดสมาชิก มาจัดรายการพิเศษในเรื่องการสะสมแตมได เชน เดือนเกิดทั้งเดือน
 ใหสามารถไดแตมสะสมจากยอดซื้อมากกวาเดือนอื่นๆเปนตน

• แตมนาทีทองรองรับเรื่องการจัดโปรโมชั่นสงเสริมการขายเกี่ยวกับสมาชิกการสะสมแตม
 เหมือนการขายสินคานาทีทองที่กำหนดชวงวันชวงเวลาที่จะไดราคาพิเศษแตมนาทีทอง

 ก็เชนเดียวกัน สามารถใหแตมเพิ่มขึ้นตามชวงเวลาที่กำหนด เพื่อสงเสริมการขาย

 ใหกลุมสมาชิกมาซื้อในชวงเวลาตามเปาหมายของนโยบายการขายการตลาด

• แตมทวีคูณเปนการจัดโปรโมชั ่นสงเสริมการขาย

 สมาชิกกับการสะสมแตม ใหแตมเพิ่มขึ้นตามชวงเวลา

 ที่กำหนด โดยสามารถกำหนดเงื่อนไขใหสมาชิกรับเพิ่ม

 แตมเปนหนวย หรือ สมาชิกรับเพิ่มเปนเทา เชน   

 กำหนดแตมจากปกติ 100 บาทได 1 แตม กำหนดแตมทวีคูณ เมื่อซื้อสินคาครบ 2,000 บาท ลูกคารับ

 เพิ่มเทา 5 เทา เมื่อทำการขายสินคาจะคิดแตมปกติใหกอน แลวจะทำการคำนวณแตมทวีคูณเพิ่ม  

  ตัวอยาง เชน ยอดซื้อครบ 4,000 บาท  จะไดแตมปกติ 40 แตม 

  และจะไดแตมทวีคูณเพิ่ม 5 เทา  40 * 5 = 200 แตม เปนตน  

 เพื่อกระตุนการแยกสะสมแตม ก็คือการกระตุนยอดขายนั่นเอง

ซึ่งทุกกิจการที่จัดทำเรื่องสมาชิกที่มีการสะสมแตมตองไมลืม ถึงผลตอบแทนที่สมาชิกจะเอาแตมไปแลกวา 
ตองสรางความนาสนใจใหสมาชิก อยากจะสมสมแตมใหครบตามเงื่อนไขใหเร็วที่สุด ถาของรางวัลของแลกเปลี่ยนตรงใจสมาชิก โปรแกรม

สมาชิกและสะสมแตม Business Plus Member ชวยทานเพิ่มยอดขายจากสมาชิกไดอยางแนนอน 

การสะสมแตม
• การสะสมแตมสามารถกำหนดไดหลายรูปแบบและสามารถเพิ่มคาของแตมไดหลายวิธี

   ตัวอยางการจัดการสงเสริมการขายปกติเชนยอดซื้อบาทไดแตม
   สามารถสรางโปรโมชั่นกระตุนยอดขายโดยการจัดรายการพิเศษสำหรับสมาชิกเปนบาทไดแตม
   หรือจัดรายการเปนยอดซื้อบาทไดแตมเปนแตมเปนตน
• สะสมแตมตามสินคาไดเพื่อรองรับการแผนการตลาดของฝายขายเชนสินคาจัดรายการจะไมใหสะสมแตมหรือ
 สินคาบางตัวตองการโปรโมทสามารถใหแตมเพิ่มเฉพาะสินคาได
• สะสมแตมแบบแตมในบิลจะคำนวณรวมเปนแตมสะสมเมื่อมีการสงยอดขายไปที่สวนการจัดการหลังราน
 หนารานก็จะรับแตมสะสมใหมเมื่อมีการปรับขอมูลในวันถัดไป
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