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โปรแกรมเงินเดือนส ำเร็จรูป Business Plus Payroll 

 PR(Payroll) ระบบเงินเดือนค่าแรงพนกังาน   
  PS(Personnel System) ระบบบริหารงานบุคคล 
 RT(Advanced Rights) ระบบสิทธิวนัลาและเบ้ียขยนัขั้น

สูง 
 TM(Time Attendance) ระบบประมวลผลเวลาท างาน 
 AS(Advanced Security Control) ระบบก าหนดสิทธิการ

ใชง้านขั้นสูง 
 DK(Disk Transfer) ระบบโอนขอ้มูลเขา้แผ่นดิสก ์
 JC(Job Cost) ระบบลงบญัชีค่าแรงพนกังานตามตน้ทุน

หน่วยงาน 
 WF(Well Fair) ระบบสวสัดิการพนกังาน 
 PF(Provident fund) ระบบกองทุนส ารองเลี้ยงชีพ 2 

กองทุน) 
 LS(Loan System) ระบบเงินกูช้นิดพิเศษ 
 ERS-News 
 ERS-Leave 
 e-payslip 
 ERS-Training 

 

โปรแกรมบัญชีบริหำรส ำเร็จรูป Business Plus Account & ERP  

 DF ระบบควบคุมเอกสาร 
 IC ระบบสินคา้คงคลงั 
 PO จดัซ้ือสินคา้ 
 OE ระบบจ าหน่ายและจองสินคา้ 
 AR-AP ระบบลูกหน้ี-เจา้หน้ี 
 CQ เชค็และเงินฝากธนาคาร 
 EP รายได-้ค่าใชจ่้าย 
 GL บญัชี 
 SL พนกังานขาย 
 FA ทรัพยสิ์นถาวร 

โปรแกรมบริหำรงำนค้ำปลีกส ำเร็จรูป Business Plus POS 
for Windows  

 BplusBack โปรแกรมหลงัร้าน 
 BplusPos โปรแกรมขายหนา้ร้าน 
 Bbarcode โปรแกรมพิมพ์ป้ายราคา 
 Print Controller โปรแกรมควบคุมงานพิมพ์ 
 Touch Screen โปรแกรมท าจอ Touch Screen 
 ShowPrice โปรแกรมตรวจสอบราคา 
 VATREFUND (Vat Refund for tourist) 
 โปรแกรมร้านอาหาร สุดยอดระบบขายหนา้ร้าน 

 
Business Plus VAN SALES รุ่น Mobile  

เคร่ืองมือช่วยงานขายและการรับค าสั่งซ้ือของ
ลูกคา้ใหมี้ขั้นตอนการคาดหวงัส าหรับธุรกิจหรือศูนย์
กระจายสินคา้ที่ตอ้งการเปลี่ยนแปลงระบบการขายรูป
แบบเดิมๆ ทั้งแบบรถเร่ โดยพนกังานตอ้งพกเอกสาร Call 
Card ของลูกคา้ทั้งหมดตรวจสอบเงินน าส่งส านกังานหรือ
ระบบการขาย แบบ Pre Sales  โดยฝ่ายขายตอ้งคอยโทร
ถามส านกังานใหญ่ จดยอดสั่งซ้ือและแฟกซ์ส่งให้
ส านกังานใหญ่รวมถึงตอ้งรอให้ ส านกังานใหญ่ตรวจสอบ 
และบนัทึกลงคอมพิวเตอร์ ท าใหบ้ริษทัตอ้งสูญเสียเวลาการ
ท างานในขั้นตอนเหล่าน้ี โดยเปล่าประโยชน์ 


