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ตัวอยางกราฟเสนที่แสดงแนวโนมการเคลื่อนไหว 

ซึ่งเลือกแสดงไดทั้งภาพ 2 มิติ และ 3 มิติ

กราฟวงกลมสามารถจัดแตงได เชน การแยกสวนที่มีคามากที่สุด การหมุนภาพ 

ยอและขยายภาพ เปนตน

  ในยุคปจจุบันที่เทคโนโลยีมีการเปลี่ยนแปลงอยางรวดเร็วและตลอดเวลา ตลอดจน 

สภาวะการแขงขันทางธุรกิจที่ทวีความรุนแรงขึ้นทุกขณะ จึงเปนสิ่งที่หลีกเลี่ยงไมไดวา 

การที่องคกรจะอยูรอดไดนั้นจะตองมีการใชขอมูลที่ทันสมัยและทันทวงที ใหกับผูบริหาร 

ขององคกรเพื่อสนับสนุนการตัดสินใจความสำเร็จขององคกรโดยสวนใหญมักขึ้นกับความ

สามารถในการวิเคราะหขอมูล การประเมินสถานการณ และการตัดสินใจของผูบริหาร 

ดวยเหตุนี้ ผูบริหารจึงจำเปนตองไดรับขอมูลที่รวดเร็ว ทันการณ ในมุมมองที่งาย ตอการ 

ประเมินสถานการณและการพยากรณ เพื่อชวยใหผูบริหารสามารถพลิกสถานการณ

ใหเกิดความไดเปรียบในการแขงขันได ทั้งในแงความพึงพอใจของลูกคา ความเขมแข็ง 

ดานการขาย ความเขมแข็งดานสินคาหมุนเวียน และดานการเงิน

  PERFORMANCE DASH BOARD สามารถตอบสนองความตองการของผูบริหารไดดวย

วิธีงายๆ เพียงแคกดคลิกเดียว Dash Board คือหนาปดหองควบคุมหลักที่ประกอบดวย 

มิเตอรแสดงภาพการทำงานของแตละเครื่องยนต ดังนั้นในรูปขององคกร

  PERFORMANCE DASH BOARD คือหนาปดหองควบคุมองคกรที่แสดงประสิทธิภาพรวม 

ขององคกรในรูปแบบกราฟสำหรับผูบริหารเพื่อวิเคราะหสถานการณ วัดสภาพกิจการ โดย 

แสดงทิศทางของแตละมุมมองหลักขององคกรในรูปแบบกราฟที่ชัดเจน ผูบริหารสามารถ 

วิเคราะหขอมูลอยางงายดายและตัดสินใจไดดียิ่งขึ้น โดยแสดงไดหลากหลายรูปแบบกราฟ

 PERFORMANCE DASH BOARD สามารถวิเคราะหไดทั้งเรื่องสินคา, พนักงานขาย, 

ลูกหนี้, เจาหนี้ และสถานภาพการเงิน ในบริษัทกราฟแตละรูปที่แสดงเลือกประเภทกราฟ

ที่จะสื่อความหมายในแตละมุมมองไดชัดเจนที่สุดมานำเสนอ

ความสามารถพิเศษ
 • เสนอผลงานไดทั้งตามขอมูลหรือชวงเวลา เชน รายเดือน, รายไตรมาส,  แสดงผลตาง,  

  แสดงผลการเจริญเติบโต, แสดงแนวโนวที่เกิดขึ้น, แสดงสัดสวนของผลลัพธ เปนตน 

 • รายงานหนึ่งนั้นมีมุมมองในการวิเคราะหมากมายหลายลำดับ เชน การมองลึก 3   

  ลำดับวาประเภทสินคาที่ขายดี 20 ลำดับแรกนั้นยี่หอใดยอดขายสูง และจัดลำดับ  

  ยอดขาย รุนสินคาในยี่หอนั้น หรือจัดลำดับยอดขายตามเขตการขาย และพนักงาน  

  ขายในแตละเขตพรอม จัดลำดับยอดขายแตประเภทสินคาที่ทำการขาย หรือ   

  จัดลำดับยอดขายลูกคา แตละราย และจัดลำดับตามประเภทสินคาที่ลูกคา   

  แตละรายซื้อ เปนตน 

 • สามารถมองกลับ ไดวาตองการดูยอดขายต่ำสุด แทนยอดขายสูงสุด หรือ   

  ยอดขายในการวิเคราะหตัวใด มีแนวโนที่จะลดลง ในชวง เวลาใด หรือมีแนวโนม  

  สูงขึ้นในชวงใด หรือวิเคราะหจำนวน แทนยอดขาย เปนตน 

 • ตัวเลขที่ตองการแสดงยังสามารถนำสูตรมาคำนวณเพื่อแสดงยอดในมุมมองของทานเอง

 • ในรายงานวิเคราะหรายงานหนึ่งสามารถแสดงกราฟไดหลากหลายโดยไมจำกัด 

 • รายงานวิเคราะหสามารถเลือกเงื่อนไขในการวิเคราะหได เชนเลือกเฉพาะสินคา   

  บางประเภท, ลูกคาบางกลุม, เขตการตลาดบางเขต เปนตน 

 • เมื่อกราฟแสดงที่จอภาพสามารถปรับแตงรูปแบบกราฟไดใหมทันทีที่จอภาพแสดงผล 

 • สามารถเลือกที่จะแสดงชื่อขอมูลของแตละกราฟหรือแสดงชื่อ พรอมตัวเลข   

  หรือพรอมเปอรเซนต 

 • เลือกเฉพาะบางเอกสารในการสรุปยอดวิเคราะหไดเชน เลือกเฉพาะเอกสาร   

  การคืนสินคา เปนตน

 

 

 

 

คุณสมบัติเดน
 • กราฟที่ใหประสิทธิภาพสูงสุดสำหรับมุมมองการบริหารงานจริง

 • มุมมองของ BUSINESS PLUS PERFORMANCE DASH BOARD  

  สำหรับการวิเคราะห มีถึง 6 มุมมอง ดังนี้

   • ประจำวัน • ภาพรวมกิจการ

   • พนักงานขาย • ลูกหนี้

   • เจาหนี้ • สินคา

 • 6 มุมมองแสดงกราฟยอยมากกวา 120 กราฟ

 • กำหนดมุมมองของแตละผูบริหารระดับตาง ๆ ได หรือเฉพาะมุมที่สนใจ

 • สามารถสำเนาภาพที่แสดงแลวสงเปน Email ไดทันที

 • สามารถสงภาพอัตโนมัติ ตามวันเวลาที่ตองการได เชน สงมุมมองพนักงานขายใหกับ  

   ฝายขายทุกวันที่ 20 ของเดือน เปนตน

 • สามารถปรับภาพกราฟที่แสดงแตละมุมมองได

มุมมองที่นาสนใจ
 • มุมมองประจำวัน ทำใหทานทราบไดทันทีวาชวงเดือนนี้ในปนี้และเดือนนี้ในปที่แลว  

   องคกรดีขึ้นหรือแยลงในมุมใดบาง ทั้งดานการจองสินคา,การซื้อ, การขาย,   

   ลูกหนี้คงคาง,สินคาคงเหลือ ตลอดจนแนวโนมรายได และกระแสเงินสดที่จะเกิดขึ้น

 • มุมมองภาพรวมกิจการ เปรียบเทียบสภาพรวมขององคกรในชวงเวลาตางๆ เชน

   รายได 4 ปยอนหลัง, คาใชจายหลัก, อัตราสวนงบการเงิน 5 ป ยอนหลัง

 • มุมมองพนักงานขายทำใหผูบริหารทราบวาพนักงานขายแตละรายในกลุม

   ที่ตองติดตามรายละเอียดในเรื่องขายต่ำสุดเทียบสัดสวนเปาป, ขายสูงสุด, เทียบยอดขาย,

   สัดสวนรายไดของพนักงานขาย, พนักงานขายผลงานดีกวาปที่แลว, พนักงานขาย

   ผลงานลดกวาปที่แลวในชวงเวลาเดียวกัน รวมถึงการมองลึกไปถึงสัดสวนขายตามเขต

   และตามหนวยงานไดดวย เปนตน

 • มุมมองลูกคา แสดงใหทราบพฤติกรรม, แหลงที่มาของลูกคา, ประสิทธิภาพการทวงหนี้  

   และสัดสวนลูกคาตามมุมมองตางๆ

 • มุมมองเจาหนี้ แสดงใหเห็นเกี่ยวกับยอดสั่งซื้อ และยอดคางสงตางๆ ตามเจาหนี้

 • มุมมองสินคา แสดงใหทราบการเคลื่อนไหวของสินคาในนมุมตางๆ เชน อัตราหมุน  

   ของสินคาคงเหลือ, สินคาควรเรงซื้อ,สินคาควรเรงขาย, มูลคาสินคาคงเหลือไมมียอดขาย,

   สินคาไมมียอดขายเกิน 90 วัน, สินคาขายขาดทุนในชวง 90 วัน, สินคาที่มีการ   

   ขยายตัวกวาปที่แลว, หมวดที่ขายดี เปนตน
สวนหนึ่งของตัวอยางรายงานที่แสดงเปนกราฟแทงในรูปแบบตางๆ

สามารถดึงขอมูลเพียงบางสวนของผลลัพธที่ไดมาจัดทำกราฟได ไมจำเปนตองแสดงกราฟ ทั้งหมดตามผลลัพธที่ได

ระบบโปรแกรมวิเคราะหการตลาดขั้นสูง
INTELLIGENCEBUSINESS

รายงานวิเคราะหตางๆ ถึงแมโปรแกรมจะใหรายงานวิเคราะหมากมายแลว นักบริหารชั้นยอดมักมีมุมมองเฉพาะที่ยอดเยี่ยม 
ดังนั้นโปรแกรมจึงเปดโอกาสใหผูใช สามารถสรางรายงานมุมมองในมิติ ตามที่คิด อีกทั้งสามารถเพิ่มคุณสมบัติใหทานแสดงผล ทั้งในรูป 
รายงาน และรูปกราฟแบบตางๆ เปนเครื่องมือชวยในการนำเสนอผลงานได หลายๆ มุมมองในรายงานเดียว เพื่อใหสื่อสิ่งที่คิดไดชัดเจนขึ้น

ระบบอัจฉริยะของผูบริหาร

PERFORMANCE 
DASH BOARD


